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Comment réussir

un portrait
de commande?

Photos : les artistes

VOUS SOUHAITEZ REALISER DES PORTRAITS
DE COMMANDE POUR DIVERSIFIER

VOS REVENUS ARTISTIQUES? VOICI

LES CONSEILS DE TROIS ARTISTES QUI
PRATIQUENT CET EXERCICE, EN PARALLELE

DE LEUR CREATION PERSONNELLE.

Pour ce portrait

dofficier
en uniforme,
Béatrice Roche

i la commande était
Sune pratique courante
dans I'histoire de la
peinture, elle n'est plus la

. Gardies a fait poser |
. son client sur

une petite estrade 3 S
pour quiil soit norme aujourd’hui. Les ar-
a hauteur d'yeux. tistes travaillent davantage

selon leur inspiration. Mais
la commande n'a pourtant
pas disparu. De nombreuses
personnes souhaitent possé-
der un portrait d'eux ou de
leurs proches réalisés par un
peintre ou un sculpteur. Elles
préférent une ceuvre unique
reflétant la sensibilité de son
créateur a une photogra-
phie, plus anonyme a leurs
yeux.

Préliminaires

Pour réaliser un portrait
de commande, il n'y a pas
de régle concernant le for-
mat, la technique. Tout est

Béatrice Roche Gardies

<DES DEMANDES o,
TRES VARIEES » Qundjeprents

les parents sont
présents, mais hors
de la vue de l'enfant,
pour qu'il me regarde
moi, plutét que
ses parents.
8 Je fais poser
les personnes
a mon atelier,

= il y 3 moins de perte
de temps pour moi. Si ce n’est pas
le cas, j'integre ce déplacement
dans mon prix.

Avant que mon modéle arrive,
j’ai pris le temps de préparer
ma palette et mon matériel.
Ainsi, je peux discuter avec lui
sans étre prise par une autre
tache.

« [l peut sagir de grands-parents qui veulent des portraits de leurs

petits-enfants, d'une femme qui projette une surprise pour son mari,

dune famille qui souhaite un portrait de groupe. La demande

la plus originale était celle dun mari qui souhaitait un tableau

de sa femme nue. Elle était génée de poser, mais jai su la mettre

a [aise. Jai peint un nu trés pudique. Certaines demandes sont

claires. Les clients veulent par exemple une ceuure de la méme

dimension dun autre portrait de famille et avec la méme pose.

En général, mes interlocuteurs nont pas d'idées précises et me font

confiance. Je réalise deux types de portraits de commande : des dessins d la sanguine
et des peintures a 'huile. Pour les premiers, je trauvaille daprés photo. Les personnes
viennent a latelier, je les photographie et effectue des croquis sur le vif; Les portraits
a lhuile sont peints daprés nature. La personne vient trois ou quatre fois pendant
deux heures, Avant de commencer, je réalise des esquisses, pour uérifier mes choix
de composition. Jaime beaucoup travailler avec la personne devant les yeux, car

Jjepeux sentir le caractére du modéle. De plus, une bonne photographie ne donne pas
forcément un bon portrait. Quand je ne peux pas faire autrement que peindre daprés
photo, je pose les derniéres touches devant le modéle. Les tonalités, les modelés

de la peau sont plus justes et donnent de la présence au tableau. ».

Pour les portraits denfant, Béat

des photos. Mais cette petite fille 1
a eu l'idée dapporter
lanimal, la petite fille rebe

possible. Le client vient vers
vous parce qu'il connait
vos ceuvres. Son désir peut
étre guidé par de multiples
raisons : il aime votre style,
votre art de la ressemblance,
votre originalité. Par contre,
votre interlocuteur n'est sou-
vent pas tres fixé sur ce qu'il
veut exactement. Il faut que
vous le guidiez. Montrez-lui
différents portraits avec des
techniques, des formats, des
cadrages variés. Expliquez-
lui les implications de ces
choix. Un portrait a I'huile
nécessite plusieurs séances
de pose et sera plus long a
réaliser. Avant de commen-
cer une commande, soyez
clair sur vos tarifs, sur la
possibilité pour le client de
refuser I'ceuvre, de deman-
der des rectifications. Editez
par exemple un devis récapi-
tulant les termes de I'accord.

beaucoup plus facile de la faire poser devant [0
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